PRIX MOYENS DES BOIS SUR PIED - VENTES D’ AUTOMNE 1995

(BOIS SOUMIS AU REGIME FORESTIER) — PAR E. GERARD

culés & partir des données significatives fournies par les
cantennements forestiers.

Une pondération au prix par essence et par catégorie a été ap-
portée en tenant compte du volume de chaque catégorie mis en
vente dans le cantonnement. i s'agit de prix toutes qualités
confondues. En fonction des régions, de la qualité du bois, de
l'accessibilité et des difficultés de débardage, les prix obtenus
peuvent bien sir g'écarter de ces valeurs moyennes. Ces der-
niéres conviennent par contre pour comparer les évolutions du
marché d’'une année 4 [autre.

1. L'épicéa

Par rapport & 1994, une diminution de prix est constatée pour
toutes les catégories. Cette diminution est d’environ 20 % ce qui
a provoqué la perte d'une bonne part du «bonus» assuré par les
ventes de 1994. Au cours de la saison de vente de 'automne
1995, les prix ont d’abord quelque pel progressé pour ensuite fié-
chir en fin de période.

Les beaux jours de 1989 sont loin; en 1995, les prix se situent
entre 30 et 40 % plus bas enfrancs courants. Les petits bois res-
tent difficilement négociables en raison de la limitation des appro-
vionnements en rondins des secteurs de la trituration et de la pate
a papier. Les gros bois patissent de Pactivité frés moyenne de la
construction. Espérons que les taux d'intéréts qui sont trés bas
actuellement vont inciter les particuliers & se lancer dans Faventu-
re. Force est de constater que les fluctuations de prix sont relati-
vement imprévisibles et trés fortes non seulement d'une année
l'autre mais également au cours d'une méme saison de vente.

L s prix moyens par m® des bois vendus sur pied ont été cal-
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2. Les hois rouges

Les bois rouges de petites dimensions restent difficiles a
vendre. Les prix obtenus se situent foujours a des niveaux nette-
ment plus bas que ceux atteints par lépicéa. Cette situation justi-
fie les plantations mélangées et ia pratique d'éclaircies fortes et
précoces.

Le douglas doit atteindre de grosses dimensions pour que ses
prix se rapprochent de ceux de 'épicéa. La valorigation sous for-
me de portes et chassis est & encourager. Ceux et celles qui ont
été installes dans le batiment du Comptoir wallon des Matériels fo-
restiers de Reproduction & Marche méritent une visite attentive.
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3. Les Chénes

Les chénes de grosses dimensions accusent une stagnation de ieur
prix en raison de la crise touchant le secteur de Fameublement. Les utili-
sations en plancher et parquet sont cependant intéressantes. Les chénes
industriels restent négociables & bas prix comme pour les annges précé-
dentes.
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4. Le hétre

Aprés une hausse impressionnante en 1994, les hétres de belle qualité
poursuivent sur laur lancée. L'augmentation en 1995 est proche de 10 %
pour les catégories supérieures. Cette augmentation s'explique par des
volumes en régression, proposés a la vente et par la faculté de cette es-
sence a se substituer aux essences tropicales.
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20/70 70100 100120 120/150 150/180 180/200

1988 370 | 790 | 1135 | 1750 | 2400 | 3015 {3630
1989 . | 855 |- 765 | 1140 | 1815 | 2625 | 3365 [ 4120
1991 320 630 1020 | 1735 | 2450 3_370 4240
1992 1. 245-1°480 [~ 825" | 1555 | 2510 | 3215 | 3970
1993 335 | 405 | 675 | 1250 | 2140 | 2790 |3480
11994 - | 225011365 | 1 710: 7| 1825 | 2770 | 4115/ | 5030
1995 270 415 855 1730 | 3050 | 4195 |5275
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