FORET

e NATURE

OUTILS POUR UNE GESTION
RESILIENTE DES ESPACES NATURELS

Tiré a part de la revue
Foret.Nature

La reproduction ou la mise en ligne totale ou partielle des textes
et des illustrations est soumise a l'autorisation de la rédaction

foretnature.be

Rédaction : Rue de la Plaine 9, B-6900 Marche. info@foretnature.be. T +32 (0)84 22 35 70

Abonnement a la revue Forét.Nature :
librairie.foretnature.be

Abonnez-vous gratuitement a Foret.Mail et Forest.News :
foretnature.be

Retrouvez les anciens articles de la revue
et d’autres ressources : foretnature.be



FORET

N°44 - SEPTEMBRE-OCTOBRE 1999 - BIMESTRIEL 44. LONNE

CAHIER TECHNIQUE

FORET WALLONNE

REDACTION
Place Croix du Sud, 2 - bte 9
1348 Louvain-la-Neuve

Tél. : 010/47 49 95
Fax : 010/47 36 97

E-mail ; Bailly@efor.ucl.ac.be

sommaire

LA VENTE DE BOIS

Dr. Ir. P. Balleux & e

[r. Ph. Van Lerberghe.......... i
LISTE DES PRIX DESBOIS. =
SUR PIEDS e
automne-hiver 1999-2000.....

Forét Wallonne n®44

.- Octs 1895

| =] CAHIER TECHNIQUE n




1999

rét Wallonne n® 44
- Oct.

(e
Ll
=)
g
=
T

. O
Lil
‘_
o
e
= =
=
&)

ous les propriétaires et gestion-

naires forestiers connaissent les

difficultés, les risques et les

charges inhérents a I'activite fores-
ticre. Apres s'étre donnés la peine de culti-
ver des arbres, ils souhaitent logiquement
vendre leurs bois au meilleur prix.

Mais comme les ventes de bois sont source
d'innombrables litiges, un maximum de
précautions doivent ¢tre prises. Nombre de
ces litiges pourrait etre évité si les proprié-
taires et les acheteurs prenaient quelques
mesures €élémentaires au lieu de se conten-
ter d'un accord sur des conditions aussi
vagues qu'approximatives.

Un certain professionnalisme est nécessaire
car vendre des arbres est un métier. 11 faut
savoir présenter la coupe a exploiter, esti-
mer la quantité et la qualité des produits a
vendre, s'informer sur le marché et les
meilleurs acheteurs et surtout, savoir s'en-
tourer de toutes les garanties.

QUAND ET
POURQUOI VENDRE ?

La décision de vente de bois dépend de plu-
sieurs facteurs :

¢ I'indispensable gestion sylvicole des
peuplements qui vise a opérer des coupes
d’amélioration et de régénération a partir
de criteéres techniques sans prise en comp-
te prioritaire des facteurs économiques ou

conjoncturels : transformer des peuple-
ments jugés pauvres, stabiliser les
essences sensibles aux vents, accélérer la
croissance des meilleurs sujets, éliminer
les arbres dépérissants ou parasités, rajeu-
nir les secteurs de vieux bois, sauver les
semis, éduquer les gaulis et perchis... ; de
telles opérations sylvicoles peuvent
s'avérer quelquetois en opposition avec
une vision économique instantanée mais
profitable pour le long terme : ainsi de
grands massifs équiennes (plusieurs
dizaines d’hectares) font souvent l'objet
de régénération par mise a blanc progres-
sive afin non seulement d’étaler les ren-

La vente de bois apres abattage peut étre
organisée apres classement des grumes et
regroupernent de lots par essence et par
qualité sur des quais de chargements
disposés en bordure de route carrossable
pour les grumiers transporteurs.

trées mais également et surtout d’assurer
a long terme un rendement soutenu ;
{

¢ I'économie de marché, a savoir I'évolu-
tion de 'offre et de la demande : marché¢
porteur d'une essence bois d'ceuvre, état
des stocks, sollicitation des exploitants et

LES LITIGES LES PLUS FREQUENTS EN_MATIERE DE VENTE DE BOIS :

+ problémes d'assiette et de contenance ;
» outrepasse en-dehors des limites (aggrava-
tion si sur atitru)
« [‘acheteur n'est pas toujours I'exploitant
¢ [a reconnaissance est rapide, voire inexistante
* ['acheteur ne retrouve pas la surface annoncée

+ différents sur les volumes et les prix :
= volume exploité supérieur au volume délivré
» volume exploité inférieur aux estimations
* prix inférieurs aux mercuriales
* paiement a la charge
* réserve des arbres d’avenir

+ problémes d’exploitation : /
e retards de vidange du parterre de la coupe
* quai toujours encombre
» chemins dégradés, enfonceés...
= dégats aux réserves et aux régénérations

# plan ou schéma précis de la coupe

+ limites bien matérialisées sur le terrain ;
marques de peintures, layons dans les taillis. ..

# reconnaissance approfondie des limites en
présence des exploitants et de leur (s) com-
mettants (s)

+ toujours avoir une idée du volume vendu
* approximative pour le bois d'industrie
* précise pour le bois d'ceuvre

+ designations rigoureuses ;: marques de déli-
vrances ou de réserves, références numéro-
tées de lots et d'arbres

+ précision claire des découpes bois d’ceuvre

+ précisions des clauses du cahier des charges :
» délais d'abattage et de vidange au cahier
* voies de vidange et quais autorisés
+ astreintes de protection des réserves et du sol
» conditions particulieres d’exploitation
_» indemnités en cas de transgression
# surveillance étroite et réguliere du chantier




prospecteurs, balance des importations
et exportations... ;

# les besoins financiers de gestion cou-
rante : I'urgence de certaines opérations
sylvicoles comme les dégagements et les
tailles de formation et d’élagage peuvent
contraindre le gestionaire a débloquer
des capitaux ; pour les petits propriétaires
ruraux et pour les agriculteurs, l'autocon-
sommation est le premier besoin expri-
mé qui motive la coupe de bois : bois de
chauffage, piquets de cléture, bois de
construction ;

# les besoins financiers exceptionnels
comme les droits de succession, les
partages et les investissements privés.
Dans les moyennes et grosses propriétés,
I'aménagement forestier organise dans
I'espace et dans le temps le passage en
coupe sur base du parcellaire forestier et
du tableau d’exploitation (voir Forét
Wallonne n® 41, cahier technique n° 5 :
I'aménagement forestier, 2-12) ; néan-
moins, le gestionnaire est quelquefois
contraint de court-circuiter ses plans afin
de faire face a des dépenses exception-
nelles imprévues ; tel est le cas des droits
de succession en forét privée mais égale-
ment des coupes dites « exceptionnelles »
sollicitées par les communes.

Dans tous les cas, il s'agit de valoriser les
peuplements en place et d’assurer leur ave-
nir : il vaut mieux privilégier les criteres
techniques, sachant que le propriétaire a la
possibilité d'avancer ou de retarder de 3a S
ans les coupes pour ajuster l'offre au
meilleur marché.

LA PREPARATION
DES COUPES

Vendre du bois, ce n’est pas seulement dis-
cuter un prix. La vente doit d’abord étre
bien préparée. Une coupe vendue a l'au-
tomne doit étre préparée au printemps : le
martelage désigne par des marques dis-
tinctes le produit exact qui fera partie de la
vente et le tableau de pointage recense les
quantités et qualités par essence et par caté-
gorie de grosseur et de hauteur. Il servira a
établir le cahier-affiche regroupant les
fiches descriptives des lots a vendre.

Vendre ses bois demande de nombreuses
précautions et il convient de préparer cette
opération tres tot :

¢ déterminer exactement les limites
de(s) parcelle(s) concernée(s) sur le ter-
rain (bornes, fossés, limites naturelles,
marques de peinture sur les arbres réser-
vés en limite, ouverture de layons ou ali-
gnement de jalons dans les taillis...) et
sur un plan ou un croquis ;

¢ repérer les voies de vidange et les
emplacements de dépdt (en bon état et
dégageés...) : le vendeur est tenu de garan-
tir une sortie et si son bien est enclavé,

ses voisins doivent lui donner passage
(éventuellement contre indemnité) ;

@ réaliser certains travaux préparatoires
sur le parterre de la coupe pour mieux
mettre en valeur les produits a commer-
cialiser et & en faciliter l'exploitation :
coupe de taillis, gyrobroyage de cloison-
nements d'exploitation, élagage de
branches basses avant une premiére
éclaircie chez le résineux...

LE MARTELAGE

Le martelage consiste a marquer les arbres a
exploiter. La marque est dite d'abandon ou
de délivrance si les arbres désignés sont a
abattre, ou de réserve si les arbres choisis
sont a conserver, les autres étant exploités.

Généralement le martelage est pratiqué a
I'aide d'une hachette & marteau : la hachet-
te permet de découper sur le fiit de I'arbre, a
hauteur d’homme, une flache, en enlevant
une plage d’écorce et d’aubier (ce copeau de

bois a une vingtaine de cm de longueur) : la
téte du marteau, gravée le plus souvent aux
initiales du propriétaire, permet de frapper
le bois mis a nu et d'y apposer ainsi la
marque du propriétaire ou du vendeur.

En lieu et place de cette hachette a marteau,
on peut, par exemple, utiliser une griffe. Dans
ce cas, la marque de délivrance n'est pas per-
sonnalisée et donc, les fraudes sont a craindre
car la marque peut étre facilement reproduite
par une autre personne que le propriétaire...,
sauf dans le cas de coupes rases dans des par-
celles clairement délimitées.

En coupe rase, on se contente de marquer
les arbres d'un seul ¢6té (toujours le méme
pour que les arbres et surtout les flaches
soient visibles en cours de virée). Dans
d’autres circonstances et surtout quand les
arbres sont peu nombreux, on martélera les
bois sur deux cotés opposés.

Quelquefois des marques sont apposées sur
les contreforts des souches des arbres a deli-
vrer pour, apres l'exploitation, pouvoir
verifier les éventuels délits.

LE MESURAGE ET
LE POINTAGE DES ARBRES

Ces opérations sont réalisées simultané-
ment au martelage. On travaille en équipe :
une ou plusieurs personnes mesurent tout
en martelant et une seule personne pointe
les arbres. Les mesureurs progressent cote a
cote dans les peuplements, en virdes succes-
sives et paralléles.

[Is mesurent, a hauteur d’homme, la gros-
seur des arbres, soit en circonférence prise
au ruban a 1,50 m du sol (la tradition en
Wallonie), soit en diamétre mesuré au com-
pas forestier a 1,30 m du sol. Les mesures
sont criées au chef d’équipe qui les « poin-
te », C’'est-a-dire les note sur une feuille de
pointage.

L'outil de martelage, le marteau (1), est un
instrument a manche court, formé d'une
part d’une hachette a tranchant net servant
a faire un blanchis ou flache (2), d’autre
part d’une matrice en acier dur : en forét
publique, le marteau utilisé est muni du
sceaut royal, un lion rugissant dans un
hexagone, l'empreinte du signe particulier
prouvant la délivrance ; en forét privée, la
marque correspond souvent aux initiales du
propriétaire. Certains désignent par un trait
ou un point de couleur les arbres a exploiter.

La griffe (3), n’utilisant pas de signe parti-
culier de matrice, e donne pas autant de
garanties pour désigner des arbres a exploi-
ter. Elle est plufot utilisée pour désigner
dans les taillis les sujets a conserver pour
une convertion en futaie. La griffe est trés
pratique et rapide, mais elle laisse une
blessure (4) qui peut étre cause de déprécia-
tion de la future bille de pied, surtout chez

les essences a écorce mince.
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Les mesures sont annoncées soit au cm
pres, soit par catégorie de grosseurs, géneé-
ralement décimales lorsqu'il s’agit de la cir-
conférence :

¢ pour des arbres de grande valeur, les
dimensions sont prises individuellement ;

4 sinon, les criées et le pointage sont simpli-
fiés en établissant des groupes de dia-
meétres ou de circonférences. On crie sou-
vent « un » pour les bois de 10 a4 19,9 cm
de circonférence (15 ¢cm de moyenne) ;
« 5ix » pour les bois de 60 a 69,9 cm de cir-
conférence... et « un métre » pour les bois
de 100 a 109,9 cm de circonférence (pour
ne pas dire « dix » que I’on peut confondre
avec « six » ). De méme on criera « onze »
pour les bois de 110 a 119,9 cm de circon-
férence a 1,50 m du sol...

Les arbres délivrés sont pointés essence par
essence, de préférence au crayon noir indé-
lébile a la pluie :

¢ en résineux, ainsi que pour les feuillus de
moins de 90 ou 100 cm de circonférence,
la hauteur des arbres et leur défilement
(ou décroissance) sont estimés en
moyenne par catégorie de grosseurs. On
admet donc comme suffisamment juste,
le cubage par catégorie basé sur le volu-
me unitaire de I'arbre moyen, ceci étant
d’autant plus vrai que le peuplement est
homogéne et important ;

% en feuillus, la hauteur bois d’ceuvre mar-
chande des arbres de plus de 90 ou
100 cm de circonférence a 1,50 m est esti-
mée individuellement, soit a I'ceil ou a
l'aide d’'un dendrometre Blume-Leiss,
Suunto, ou avec le procédé de la croix du

La mesure a hauteur d’homme de la
grosseur des arbres permcet de les invento-
rier et de calculer leur volume par catégo-
rie de grosseur : le diameétre d130 mesuré

a 1,30 m du sol au moyen d’un compas
forestier est d'application universelle ; en
Belgique, les forestiers mesurent générale-
ment la circonférence c150 a 1,50 m au
dessus du sol, niveau correspondant i
celui atteint par les bras tendus en avant
de l'opérateur.

oW

bacheron. La hauteur influence directe-
ment la valeur unitaire de vente ;

« il faut enregistrer séparément les arbres
ne répondant pas aux caractéristiques
moyennes de 1'ensemble, en indiquant
leurs anomalies : arbres morts, arbres de
bordure, arbres de mauvaise conforma-
tion ou tarés (fourchus, fendus, fou-
droyés...). La mention des défauts et qua-
lités individuels permet généralement de
vendre au meilleur prix, l'acheteur
sachant mieux ajuster ses prix a ses
marges de rendement.

L'ESTIMATION EN VOLUME

Pour cuber un arbre, il est assimilé a un
cylindre ayant pour base la surface de la
section du cercle mesurée a mi-hauteur et
pour hauteur la longueur de l'arbre, le
volume du cylindre étant égal a (3,14 x R?
x H) /2. Ces dimensions peuvent étre mesu-
rées sans difficulté sur les arbres abattus.
Pour les arbres sur pied, il existe une rela-
tion entre la grosseur a hauteur d’homme

r

EXEMPLES DE TARIFS DE CUBAGE DU CHENE (DAGNELIEs et al.)

Volume bois fort de la tige (VC22)

Volumes a différentes découpes, exprimées en cm en proportion du volume bois fort de la tige

C150
cm

C130
cm

VC50 VC60

VC70

VC90 VC150

(en proportion de VC22)

45 46
106
156

Volume bois fort de la tige (VC22)

0,097
0,955
0,985

0,050
0,919
0,973

0 0
0,864
0,958

0,616
0912

Volumes a différentes découpes, exprimées en circonférences relatives (VC.. %) ou en hauteurs (VH..), en proportion du volume bois fort de la tige

VC30 % VC40 %

VC50 %

VC60 % VC70 % VC80 % VC90 %

(en proportion de VC22)

VH4

VH8 VH1Z  VH16
(en proportion de VC22)

VH20

1,040
0,992
0,988

1,024
0,975
0,971

0,996
0,948
0,944

0,945
0,905
0,902

0,863
0,841
0,841

0,711
0,729
0,740

0,498
0,489
0,487

0,567
0,413
0,388

0,908 1,043 0 0
0,712 0,911 0,992 1,004
0,673 0,879 0,976 1

Extrait des « Tables de Cubage des arbres et des peuplements forestiers » de P. Dagnelie, R. Palm, |. Rondeux et A. Thill, publiées aux Presses agro-
nomigues de Gembloux,1999.




et celle a mi-hauteur, relation qui s’exprime
sous forme de décroissance ou de défile-
ment et dont 'appréciation reléve de la
pratique. Des tarifs ou barémes donnent
d‘ailleurs directement le volume des arbres
en tenant compte de tous ces éléments :
diameétre ou circonférence, hauteur,
décroissance ou défilement.

LA FORMATION DES LOTS

Les produits d'une coupe sont vendus en
masse ou par lots. Un bon lotissement a
une grande influence sur les résultats de la

vente. D'une maniére générale, il est
recommandé, car il constitue un plus grand
attrait pour les acheteurs potentiels.

Généralement, on distingue des lots par
essence (chénes, hétres, merisiers ébéniste-
ries, merisiers sciages industriels, résineux,
feuillus divers, ...) ou par catégorie de gros-
seurs (chéne < 100 cm, les 100-150, les 150-
180, les 180-200, les plus de 200, ...).

Chaque lot porte un numéro d’ordre ins-
crit tant au bois qu’au catalogue de vente.
Pour les gros arbres, il est indiqué de les
numéroter individuellement a la rouan-
ne.

La rouanne (1), roue enmanchée
équipée de matrices de chiffres de 0 a
10, sert a identifier les arbres sur pied

o les grumes au sol. Un coup vigou-
reux de la matrice du chiffre souhaité
laisse dans le bois mis @ nu d'une
flache Uempreinte des références
souhaitées (2) : la mention « 1, 36 »
désigne l'arbre n® 36 du lot n° 1 des
chénes qui regroupe ceux de 100 a
150 cm de circonférence.

L'ESTIMATION EN VALEUR

Généralement, le prix unitaire du bois varie
dans le temps en fonction de l'évolution
des industries transformatrices, de I'appro-
visionnement du marché, des frais d'ex-
ploitation, du transport, de I'offre et de la
demande du marché. Il varie dans I'espace
en fonction de la situation de la parcelle : &
bord de route, situation éloignée ou encla-
vée... Enfin, il dépend étroitement de la
nature, de la qualité, de la quantité et de
I'homogénéité des produits : bois d’ceuvre
ou menus produits, fréquence et importan-
ce des défauts externes et internes,
volumes, classement, facteurs de rareté, ...
Réguliérement, des mercuriales des prix du
bois sur pied sont publiées. Ventilés par
essence et par catégorie de grosseurs mar-
chandes (classes de grosseurs de 10 en 10
ou plus), les prix renseignés peuvent servir
de base a l'estimation en valeur, compte
tenu des qualités et défauts du bois, de la
facilité ou de la difficulté de vidange, des
débouchés et des conditions de main-
d’ceuvre.
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La vente de taillis de chéne, charnie et
baouleau n'offre que des menus produits
utilisés par les industries de panneaux et
de papier ou réservés au chauffage : elle se
négocie au préalable a I'unité de surface
ou sur base de réception a bord de route

Résineux :

des produits empilés.

H,, = hauteur ala circonférence de 22 cm
Hgo = hauteur de bois d'ceuvre

Vg = volume de bois d'industrie

Vgg = volume de bois d'ceuvre

Peupliers :

Cy50(cm) C5p (€m) : v Cy50 (cm)
Ha, < 89 : baliveaux Bl <89

20-39

40-69 90-119 90-119

70-89 120-149 120-149

90-119 150-179 150-179
120-149 180-199 180-199
150-179 200-229 v 200 et +
180-199 230 et + 8O
200 et + H

BO
=12m

PRINCIPAUX EMPLOIS DES ESSENCES SECONDAIRES ET PRIX EN PLOTS DEPART SCIERIE
(m? départ scierie H.T., billes complétes, bois secs a I'air) Sources : Nord-Picardie, France

Essences Emplois . Dimensions Prix en FB/m3
(Epaisseurs, Longueurs) 18" choix
28me choix
AULNE Tournerie, Embauchaoirs, E:27 a65mm 12 000 a 17 000
Sculpture, Bardage, Modelage, L: 2,50 m et plus 8 000 a 10 000
I Jouets, Ameublement
; ;E BOULEAU Modelage, Tournerie, Boissellerie, E:27 a54 mm 12 000 a 19 000
£ ™ Décoration L: 2,00 m et plus 6 000 a 10 000
E 3 CHARME Tournerie, Manchisterie, E:27 a54 mm 10 000 a 12 000
o Etals 8e boucherie ™ L: 2,50 m et plus 6 000 & 9 000
o N g
R CHATAIGNIER Menuiserie, Ebénisterie, E:27 & 54 mm a partir de 16 000
Agencement L:2,50 m et plus a partir de 10 000
MARRONNIER Tournerie, Sculpture, Modelage, E:27 a140 mm 6 000 a 10 000
= Jouets, Pyrogravure L : 3,00 et plus
Ll
= PLATANE Menuiserie, Ameublement, E: 27 mm et plus a partir de 9 000
= Manchisterie, Tournerie L: 3,00 m et plus
=
T ROBINIER FAUX-ACACIA Clétures, Caillebotis, Menuiserie, E:27a65mm 6 000 2 10 000
O Tournerie L: 2,50 m et plus
Lild
b= TILLEUL Modelage, Sculpture, E:27454mm a partir de 12 000
E Encadrement, Cintrage, L: 2,50 m et plus a partir de 8 0000
E Tournerie, Chaiserie,
= Ameublement
(@)




LA VALEUR DES ESSENCES
DITES SECONDAIRES

Tous les propriétaires connaissent les
essences « nobles » de nos foréts : chéne,
hétre, fréne, merisier, ¢rable et noyer. De
méme et a défaut d’en avoir déja vu, ils ont

essences particulierement recherchées : ali-
sier torminal, cormier...

Les foréts renferment d'autres « trésors »,
moins connus, moins abondants et réservés
a des utilisations particuliéres. Ces essences,
platane, chétaignier, tilleul, aulne, marron-
nier, bouleau, charme et robinier, sont sou-

essences d'accompagnement des essences
nobles. On leur reconnait un intérét cultu-
ral, a défaut d'un intérét économique.
Pourtant, les débouchés, méme restreints,
des billes de qualité de ces essences, rivali-
sent sans peine avec ceux des qualités cou-
rantes des essences nobles, du moins sur la

question de la noblesse de leur emploi et le

entendu vanter les mérites d’autres vent utilisées en sylviculture comme prix des produits transformés.
TENDANCE DU MARCHE DES BOIS SUR PIED : PRINTEMPS 99
Fédération Nationale des Experts forestiers

Circ.al5m 100-119 120-149 150-179 + 180-199 200-219 220-249 250 et +

Chénes de qualité 600-900 1300-1800 2500-3000 « 3500-4500 4 4000-6000 5000-7000 5000-8000
Chénes industriels 300-500 500-800 1000-1400 1600-2000 1800-2200 2000-3000 2000-3000
Chénes d’Amérique 400-600 600-1000 1800-2300 2300-3000 2800-3300 3300-3800 3500-4500
Hétres blancs 1000-1200 1800-2500 3000-4000 4000-5000 5000-6500 5500-7000 5500-7000
Hétres rouges 500-800 1000-1400 1700-2500 2500-3000 2700-3400 3000-3500 3200-3800
Frénes blancs 1200-1500 2000-3000 3000-3500 3500-4500 3500-5000 3500-5000 3500-5000
Frénes bruns 500-1000 1200-1700 1800-2300 2500-3000 2500-3000 2500-3000 2500-3000
Peupliers 700-1000 1000-1300 1200-1500 1400-1600 1400-1700 1500-1700 1500-1800
Erables sycomores 600-1000 1500-2500 3000-4000 4000-6000 5000-7000 5000-7000 5000-7000
Merisiers 1500-2000 2500-4000 3500-7000 4000-7000 5000-8000 6000-9000 6000-9000

Bois de chauffage et trituration : Bois durs : 100 a 300 francs/stére. (Région Wallonne) - Bois tendres : 0 a 100 francs/stére. - Bais durs : 200 800 francs/stére. (Région Flamande)

Circcal5m 20-39 40-59 60-69 70-89 90-119 120-149 150-179 180 et + f
Epicéas (Ardennes) - 200 200-300 500-800 1200-1600 2000-2300 2300-2600 2400-2700 2500-2700
Meélézes - 200 50-150 250-350 400-600 700-1100 1200-1500 1500-1800 1800-2000
Pinis sylvestres - 200 50-150 250-350 400-500 700-1100 1200-1400 1400-1700 1500-1700
Douglas - 200 50-150 250-350 400-700 1200-1500 2000-2300 2300-2500 2700-3000
Pins de Corse - 200 50-150 250-350 500-600 700-1100 1100-1300 1300-1500 1500-1700

TYPE D’ANALYSES REALISABLES SUR BASE DE L'EVOLUTION DU PRIX DES BOIS

Cet exemple est le fait de I'auteur et n’engage nullement la Fédération Nationale des Experts Forestiers
NB : A = tranchage et ébénisterie ; B = menuiserie ; C = charpente ; D = sciage industriel

Essence Bilan Tendances
Chénes prix stable des chénes de qualité, Iéger * stabilité des chénes de qualité :

replis du chéne industriel, demande A:15225000Fm3;

soutenue du parguet et des merrains B:5415.000F/m3;

(tonneaux) C : 1000 & 2500 F/m3 ;

D : 500 F/m?3
e |éger tassement des chénes industriels

Hétre marché trés actif, hausse de 10 & 20 % des ® A:12315.000 F/m3;

hétres blancs, forte exportation vers la Chine *B:4436.000 F/m?
Merisier demande soutenue de la qualité e forte demande et prix élevés pour les bois clairs et blancs

tranchage = net repli des qualités « sciage »
Fréne marché dépressif ¢ peu d’amateurs en dehors des frénes garantis « blancs » -
Erable forte demande * marché de I'ébénisterie et du déroulage valorisant 5 ;E
Peuplier exportation de la qualité déroulage vers e achats sélectifs en fonction des proportions déroulables S

I'ltalie et I'Espagne, usinage sur place =7

des qualités secondaires pour I'emballa- Tt

ge, les pallettes et la caisserie S
Epicéa hausse des bois de bonne qualité et ° nette reprise des sciages : les 150 et + pour I'exportation, les

coupes rases 90-120 pour les scieries belges

 petits bois des 2 premiéres éclaircies délaissés voire inven-
dables

Douglas Reprise ferme des bois de charpente de * gros sciages des 200 et plus recherchés

qualité e difficultés d’écouler les petits produits

Ne pas négliger la valeur de grumes d’essences feuillues secondaires et rechercher LE marché porteur pour les tilleul, alisier, noyer, charme, bouleaux de
qualité A & B. 3
BILAN GLOBAL : » Période assez favorable : prix généralement stables et tendance 3 la hausse pour le hétre, I'érable et les gros épicéas.

* Légere reprise des activités sur le marché intérieur et exportation active des grumes de qualité.
¢ Demande sélective pour les grumes de qualité de bois clair.

CAHIER TECHNIQUE n°8
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VENDRE SUR PIED
OU ABATTU ?

Les ventes de bois se font soit sur pied, soit
aprés abattage.

LES VENTES DE BOIS SUR PIED

Les bois cubés sur pied sont vendus de gré
a gré (petits lots) ou par appel d’offre (lots
importants, soit en bloc, soit au forfait).

Les produits sont vendus sur pied pour une
somme irrévocablement fixée, souvent
sans garantie de nombre, de volume, de
qualité ou de surface, & charge pour 'ac-
quéreur d’effectuer l'exploitation en se
conformant aux conditions du cahier des
charges.

Ce mode de vente est actuellement le plus
courant.

LES VENTES DE BOIS APRES
ABATTAGE

Le bois est vendu réceptionné bord de
route, ou sur camion ou wagon, en bloc ou
a l'uniteé.

Dans ce cas, le propriétaire fait procéder
lui-méme :

¢ al'abattage et au fagonnage des produits,
soit a forfait, soit en régie ; le faconnage
est souvent limité a I’ébranchage des
arbres qui sont vendus en grumes, au tra-
vail des bois de feu, parfois a I"écorce-
ment des résineux ;

# au débardage a chemin ;

¢ au lotissement soit par essence, soit par
qualité ;

& éventuellement, au chargement du
camion ou du wagon.

AVANTAGES

Ce procédé est peu utilisé dans notre pays :
il faut en effet étre assuré de vendre ses
produits et supporter le risque d'une
mevente.

Pour éviter ce risque, on peut vendre les
coupes sur pied, au metre cube abattu :

¢ le propriétaire fait procéder lui-méme a
I'abattage et au classement des produits ;

# le prix définitif total s'établit aprés cuba-
ge des bois abattus, cubage qui peut étre
contradictoire.

La vente des bois bord de route implique
que les bois soient coupés, soit par des
entrepreneurs de travaux forestiers, soit par
des salariés ou par le propriétaire lui-méme.

La derniére modalité n'est pas a la portée de
tous. ['équipement en matériel d’exploita-
tion est assez onéreux, l'utilisation et l'en-
tretien corrects d'une tronconneuse ne
sont pas faciles. De plus, cet engin est dan-
gereux. Le port des équipements de sécuri-
té est trés conseillé : bottes renforcées, pan-
talon avec doublure spéciale, casque de
chantier et protege oreilles. Par ailleurs, les
normes de réception des bois tendent &
favoriser I'exploitation en grande longueur,
nécessitant un matériel autonome (porteur,
débardeur) ou utilisable par un tracteur
agricole (remorques forestiéres, grues). Ces
équipements ne sont pas toujours dispo-
nibles.

Quant au travail en régie avec salarié(s), la
méthode donne la possibilité de jardiner la
forét et de travailler sur de petits lots qui
peuvent étre regroupés lors de la vente. Elle
permet aussi de sélectionner au maximum
les produits de la coupe avec une meilleure
rentabilité i la vente. Et surtout, elle contri-
bue 4 pouvoir effectuer les débardages au
moment choisi, donc d'éviter la détériora-
tion des chemins. Par contre, la méthode
impose des contraintes importantes : avoir
en permanence du travail & donner au per-
sonnel, disposer de personnel compétent et
d’une trésorerie suffisante, assurer un suivi
administratif et financier précis des tra-
vaux.

INCONVENIENTS

» estimations moins aisées

LA VENTE

" LES MANIERES DE
CONTRACTER LA VENTE

La vente des bois est soit publique, soit pri-
vée. Ces méthodes sont exclusives ou peu-
vent étre combinées. Dans les ventes
mixtes, la vente est d’abord organisée aux
encheéres ou au rabais, puis suite a 'ouver-
ture des soumissions, le plus offrant est
désigné.

La vente publique

Elle est ouverte a tous les acheteurs, se fait
dans un lieu public et peut se dérouler de
diverses manieres.

La vente aux enchéres

Elle débute par une mise a prix et les ama-
teurs enchérissent cette mise a prix
(enchéres successives). « Une fois, deux fois,
trois fois... Adjugé ! » Les produits sont cédes
a I'acheteur qui offre le meilleur prix.

Elle convient particulierement pour les
petits lots. Elle suscite la concurrence, mais
elle favorise les ententes entre les amateurs.

La vente au rabais

La mise & prix, de beaucoup supérieure a
'estimation, est abaissée par le crieur sui-
vant une échelle connue des amateurs jus-
qu’a ce que quelqu’un déclare prendre le
produit.

Cette vente est préférée pour les lots de
grande valeur ayant relativement peu
d’amateurs. Elle provoque aussi la concur-
rence, mais elle ne parvient pas toujours a
déjouer 'entente entre les marchands.

La vente par soumissions cachetées .

Les amateurs doivent faire une offre écrite
au préalable sous pli cacheté et les plis sont
décachetés publiquement, en un lieu, a une
date et & une heure convenus au préalable.

QUAND LA CHOISIR ?

sur pied o systeme le plus simple permet-
tant au propriétaire de ne pas
adjuger si les offres sont jugées
insuffisantes
e souplesse dans le temps
* hausse des prix pour les ventes
groupées
abattu * maitrise du cubage

* maitrise de I'exploitation

e valeur ajoutée aprés classement
¢ concurrence favorable

e fraude moins facile

e bénéfice moins grand, les qualités
et les défauts des bois étant plus
difficiles a distinguer

e surveillance attentive

« dommages plus a craindre

e risque de non vente et/ou de
déclassement

o difficultés techniques de la mise
bord de route

e avance de fond pour le fagonna-
ge

* Rapidité et liberté totale
* Lots homogeénes
¢ Souplesse dans le temps

» Exploitation délicate
* Recherche de plus-value
* Bois éparpillés




De gré a gré

Appel d’'offres

Vente groupée

~ AVANTAGES

Bien adaptée au marché local ou
spécifique

Vente de petits lots

Liberté totale

Rapidité de mise en ceuvre
Souplesse du contrat

Réalisable par un propriétaire

Plus concurrentielle

Adaptée aux baisses des cours
Sondage des écarts de prix sur
une méme qualité

Atteinte de marché lointain
Possibilité de tri et donc de valeur
ajoutée

Garantie juridique et bancaire
Concurrence

Encadrement

INCONVENIENTS

* Peu de garantie de vente
= Concurrence limitée
e A 'avantage de |"acheteur

e Démarche professionnelle
e Lourde pour la vente de produits
standards

o Peu adaptée aux pefits bois ou a
la mauvaise qualité

e Peu adaptée aux périodes de
forte mévente (chablis)

e Organisation professionnelle

QUAND LA CHOISIR ?

Petits lots de bois éparpillés
Lots spécifiques (poteaux, bois
de feu)

Essences et prix standards
Produits de petites dimensions
Marché localisé

Chablis ou urgence

Essences et qualité peu cou-
rantes

Petits lots éparpillés

Gros lots trés homogénes

Trés beaux bois bien présentés
ou bien triés

Réservée aux professionnels
Lots importants

La vente privée

Elle n’est ouverte qu’aux personnes nom-
mément invitées et se pratique de deux
maniéres possibles.

La vente de gré a gré
Elle s’opere a I'amiable entre les deux par-
ties.

La vente par soumissions cachetées

Suite a un appel d’offres souvent restreint,
les plis sont ouverts a I'heure dite en pre-
sence des seuls soumissionnaires.

L'offre la plus élevée est acceptée si elle est
supérieure au prix de retrait évalué au préa-
lable.

On peut recourir a ce systéme en groupant
des lots appartenant a plusieurs proprié-
taires.

La vente mixte

La vente s’opére, soit aux encheres suivies
de l'ouverture des soumissions cachetées,
soit au rabais suivie de 'ouverture des sou-
missions cachetées : on adjuge au plus
offrant. Ce mode de vente ne souléve pas
autant de compétition, mais il entrave la
coalition des amateurs. Il est souvent adop-
té avec avantage quand l'un des deux sys-

Sur sols hydromorphes, les cloisonne-
ments d’exploitation (couloirs de 3 i 4 m
de largeur espacés de 15 m en résineutx et
de 30 m en feuillus) permettent de limiter
les dégits d’exploitation sur des surfaces
réduites.

temes précédents n'a pas donn¢ satisfac-
tion.

Pour les bois soumis au régime forestier,
la vente et I'exploitation des coupes, la
location de la chasse ou de la péche, l'en-
treprise de certains travaux ne peuvent
que se faire par adjudication publique
(Code Forestier : art. 36, 48, 51} ; les mar-
chés de gré a gré ne sont admis que dans
des cas exceptionnels : chablis, menus
produits pour des valeurs inférieures a
100 000 FB.

Les avantages et inconvénients des princi-
paux modes de commercialisation du bois
sont présentés dans le tableaux ci-dessus.

LA CONFECTION DU
CATALOGUE

Le catalogue de vente doit notamment ren-
seigner :
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MODELE DE FICHE DE CATALOGUE

Région : Laidfoie Article n°4 Coupe 1999-2000
Commune : Gedinnal
Lieu-dit : Bois des Sarts — Nom et adresse du propriétaire :
—  Vers Boisterra i
Coupe : 3™ éclaircie Surface : 25,6 ha Références cadastrales : B1025d
VENTE EN BLOC ET SUR PIED
Coupe 2
C150 Chéne Fréne Heétre Merisier
(cm)
quai 1
50 28
60 102
70 107 9
80 116 5
Vers Gedinnal —<€—— Grand route N179  —  Vers Rochebal 90 74 9 5
100 56 14 9
110 14 g 5
(référence a une carte parcellaire ou une carte IGN 1/10.000) 120 33 23 5
130 28 14
Pour visiter : 140 28 9 5
voir plan ci-dessus 150 23 33 5 9
ou s’adresser a : 160 9 14 9
Jean Laforet — rue de la feuille, 23 — BOISTERRA — 061/11 22 33 170 23 51 5
o . 180 14 28
Exploitation : assez facile 190 g 5
Débardage : assez facile 228 g 33
210 9
Place de dépdt :  voir plan 220 3 5
230 5
Qualité : beau sciage
Nombre d’arbres : 664 256 61 29
Total : 1010
Volume présumé
(enm?) : 365,084 517,628 83,628 30,488
Total : 996,828
CONDITIONS PARTICULIERES ’ . 5 s
Bois d’industrie résineux : 35,300 m3
¢ Exploitation et enlévement terminés pour le 31 mars 2000
¢ Démantélement des houppiers en un métre, briilage interdit. .
A ces arbres s'ajoutent 200 perches résineux estimées en bois d'in-
e Protection des baliveaux de valeur et recépage des brins de dustrie.
taillis endommagés par |'exploitation.
(*) Divers = 2 mélézes — 4 épicéas
¢ Estimation : Experboss, Adfboss
¢ Stockage des bois : quai 1 et quai 2 ACQUEREUR PRIX CAUTION

@ le jour, la date, I'heure, le lieu et le mode
de vente ;

@ le détail par lot des produits a vendre : le
plan de situation, conditions particu-
licres, nombres de bois par essence et
catégorie de grumes, ...

# le nom, l'adresse, le numéro de télépho-
ne, etc..., des personnes auxquelles on
peut s'adresser pour la visite des lots.

La publicité sera d'autant plus large que la
vente est importante et son annonce peut
étre insérée suffisamment tot dans des

r

périodiques spécialisés. Pour les foréts
publiques gérées par la DNF, I'annonce des
ventes est obligatoire et ce, selon des pres-
criptions bien établies.

Quant aux propriétaires privés, il leur est
vivement conseillé d'informer plusieurs
acheteurs potentiels pour susciter une
concurrence bénéfique.

LE CAHIER DES CHARGES

Quel que soit le mode de commercialisa-
tion choisi, le contrat de vente verbal est
trées fortement déconseillé, du fait de

I'éventualité de tout litige ultérieur... la
rédaction d'un contrat de vente est préfé-
rable et peut étre réalisée par des particu-
liers (acte sous seing privé). Le contrat
doit clairement mentionner les points sui-
vants :

@ les contractants : nom, adresse et qualité
des signataires avec éventuellement la
désignation précise des personnes pour le
compte desquels ils interviennent (socié-
té, indivision...) ;

+ l'objet : la designation de la coupe (com-
mune, lieu-dit, n° de la parcelle cadastrale,



et le cas échéant, le type de marquage réali-
sé sur le terrain), des catégories de bois ven-
dus (bois d'ceuvre, bois d'industrie, bois de
chauffage...), avec pour chaque catégorie
les quantités et spécifications ;

« l'exploitation et la vidange : le délai d’ex-
ploitation et de vidange, les précautions par-
ticuliéres et le montant des indemnités par
jour de retard et éventuellement les modali-
tés d'exploitation : techniques d’abattage et
de débardage, chemins a emprunter, empla-
cement des dépdts de bois ;

¢ le prix : global ou par catégorie de pro-
duits, en fonction du mode de vente rete-
nu, avec mention du taux de T.V.A. si le
vendeur est assujetti a la T.V.A.;

¢ les signatures : la signature des contrac-
tants, précisant leur statut (vendeur, ache-
teur), et précédée d'une mention manus-
crite le cas échéant (ex : « lu et approuve »).

Le cahier des charges de vente doit toujours
reprendre quatre genres de clauses :

Clauses relatives a I'adjudication
I/adjudication proprement dite doit indi-
quer le mode de vente (de gré a gré,
enchéres, rabais, soumissions) ; le lieu, la
date et I'heure ; la situation et la nature des
lots, les délimitations.

Clauses relatives au payement

Dans le cahier des charges, doivent figurer :
la valeur des bois, les frais et taxes, les
¢échéances prescrites, les intéréts de retard
et la garantie du vendeur. Le vendeur aura
pris soin d’établir, au préalable, une estima-
tion précise de la valeur de ses bois.

Le mode de paiement, I'échéancier et les
garanties exigées doivent étre précisés. En
principe, tout payement devrait étre réalis¢
au comptant, c'est-a-dire, dans les dix jours
de la vente et, de toute maniére, avant le
début des exploitations. Toutefois, s'il s'agit
de lots importants ou de plusieurs lots, il
faut prévoir un certain étalement des
sommes a payer par l'acheteur.

Le vendeur doit s'entourer des garanties
suffisantes (garantie bancaire de I'acheteur,
par exemple). L'aval peut aussi étre un cau-
tionnement donné par une personne qui
s'appelle « avaliseur » (vérifier la solvabilité
de la personne qui donne l'aval).

Le vendeur pourra aussi obliger I'acheteur a
I'étalement des exploitations en respectant
les délais et par tranches de paiement de
maniére que la réserve qui n‘aurait pas été
exploitée corresponde au moins au solde res-
tant a payer.

Certains propriétaires vendent régulierement
leurs bois a des marchands attitrés : confian-
ce réciproque, désir d’éviter tout contlit...

Les modes de paiement sont :

+ en especes : mode de paiement peu fré-
quent, hormis pour certaines délivrances
de bois de chauffage ;

@ les cheques bancaires : chéques certitiés
dont la provision reste bloquée, le bénétfi-
ciaire disposant d'un délai de 8 jours a

partir de la date d’émission pour I'encais-
ser; au dela, il perd le bénéfice de la certi-
fication ;

@ la traite ou lettre de change : écrit sous
seing privé, ¢tabli sur des formulaires
spéciaux imprimés, précisant que le paie-
ment s’effectue a une date mentionnée
ou par endossements successifs, la simple
signature du tiré produisant ses effets.

Clauses relatives a I'exploitation

Elles précisent les conditions et délais
d'abattage, de débardage et de vidange. Les
conditions particuliéres permettent de tenir
compte des desiderata des parties ou des
contraintes particuliéres du chantier : arbres
a réserver, régénérations naturelles, plan
d’eau, périodes d’exclusion (chasse)...

Des clauses telles I'obligation de couper le
taillis, 'enlévement des houppiers, la des-
truction du menu bois, la remise en état des
chemins défoncés... peuvent étre précisées.
Des indemnités seront toujours prévues, en
cas de transgression.

Clauses relatives aux risques et
responsabilités

Dés la prise en charge des bois, les risques
et responsabilités concernent automatique-
ment l'acheteur (incendie, vol de bois,
dégradation, ...)

Le probleme de la remise en éfat des
lieux se pose souvent apres l'exploita-
tion. Pour s’assurer un recours aupres de
Uexploitant, il est indispensable de
préciser dans le contrat de vente, les
voies de transport des bois et éventuelle-
ment d'en faire un état des lieux préa-
lable et contradictoire.

Le probléme de la remise en état des lieux se
pose souvent aprés I'exploitation. 11 peut y
avoir imposition aux propriétaires ou aux
entrepreneurs de contribuer financierement
a la remise en état de routes publiques
dégradées.

Pour s'assurer un recours aupres de I'exploi-
tant, il est indispensable de préciser dans le
contrat de vente, les voies de transport des
bois et éventuellement d'en faire un état
des lieux préalable et contradictoire.

En prévision de litiges, on peut préciser les
possibilités suivantes : désignation du tri-
bunal de commerce compétent en suivant
les regles de procédure civile, ou le recours
éventuel a un médiateur.
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MODELE DE CONTRAT DE VENTE DE BOIS DE FEU SUR PIED

Entre les soussignés,

MONSIEVR: oo s scnn o ce i (nom, prénom) MONSIEUR ..ot (nom, prénom)
AEMBHIATTE S wouesnmimisvmrsssusiasviassissie 8 o [0 T<TH 1 i (R ————
agissant en son nom ou pour le compte de .........cccooiiiiiiiiiiiennenn. agissant en son nom ou pour le compte de
Ci-aprés dénommé « le vendeur » Ci-aprés dénommé « l'acquéreur »

Il est convenu et arrété ce qui suit :
Le vendeur céde aux clauses et conditions ci-aprés, a I'acquéreur qui accepte, une coupe de taillis lui appartenant.

DESIGNATION DE LA COUPE

La coupe est située a : - n° de la parcelle cadastrale (ou plan de situation) .......c...ccccceneeen.
+ COMMURE A€ ivinimimsiimmimismirsssssaun s wsiimwimaemmme o ST REIE v o s s 8 O B S BT A S R U S
S BEUAIt i - matérialisation des limites

ARBRES RESERVES

A Vintérieur du périmétre désigné ci-dessus, 'acquéreur est tenu de respecter tous brins qui ne font pas partie de la vente.

TRAVAUX D'ABATTAGE, DE FACONNAGE ET D’ENLEVEMENT DES BOIS

L'acquéreur de la coupe ne pourra commencer les travaux avant d’en avoir recu l'autorisation du vendeur.

L'abattage et I'enlevement des bois seront réalisés avec soin et selon les bonnes régles en usage. Tout arbre réservé et qui serait endommagé
au cours des travaux fera I'objet d'une indemnisation correspondant au préjudice causé. Les arbres compris dans la vente seront marqués
................ (indiguer le mode de marquage).

Tous les produits, objets de la vente, devront étre enlevés pour le .........oocooeeeeeeene.

Passé I'échéance du délai, le vendeur se réserve le droit, 15 jours aprés notification faite & 'acquéreur, de disposer des bois debout ou abat-
tus restant sur la coupe et notamment de les céder a des tiers.

En cas de détérioration des voies de débardage, I'acquéreur sera tenu de les remettre dans leur état initial.

PRIX-RECEPTION

La coupe est vendue a 'unité de produit au prix de ............ F/stere sur pied (si le vendeur est assujetti a la TVA, il y a lieu de facturer celle-ci en
sus). Le dénombrement des stéres est effectué lors d'une réception contradictoire avant leur enlévement.

Variante si la coupe est faite en bloc : la coupe est vendue en bloc au prix de ............ F.

La vente est faite sans aucune garantie de volume, de qualité ou de quantité. ¢
L'acquéreur déclare connaitre le lot qu’il achéte pour I"avoir visité et évalué.

RESPONSABILITE

L’acquéreur sera responsable des litiges, accidents, dommages ou autres pouvant survenir du fait de I'exploitation ou au cours de I'abattage,
du débardage ou de I'enlévement des bois de la coupe.

L'acquéreur sera notamment contraignable au paiement des restitutions, dommages, indemnités et amendes encourus tant par lui-méme que
par ses commettants travaillant a cette exploitation et au transport des produits de la coupe.

L'acquéreur demeurera toujours responsable de ses commettants envers le vendeur et s'engage a n‘accepter leur concours que s'ils sont affi-
liés & un régime d’assurance sociale couvrant les risques encourus.

ARBITRAGE

Les parties déclarent connaitre et accepter les clauses et conditions inscrites au présent contrat et entendent s’y soumettre en connaissance
de cause.

En cas de litige, les parties déclarent se soumettre a la juridiction du tribunal de ...................
Le présent contrat est fait en autant d’exemplaires que de parties.

Signature du vendeur. Signature de I'acheteur.




CONTRAINTES
D'EXPLOITATION

LES RESTRICTIONS
D’EXPLOITATION

La vente de bois expose le propriétaire a
une coupe et une vidange d'arbres qui peu-
vent étre réglementées par des textes
légaux : le permis d’exploitation et le droit
de passage.

Une forét peut subir une contrainte parti-
culiére du fait de son classement au plan de
secteur en zone de protection ou sous le
statut d’un site ou monument historique...

Il convient de vérifier au cas par cas les
éventuelles contraintes légales et demander
en conséquence les autorisations d’abatta-
ge, de passage ou de stockage si elles sont
requises. En général, il y a une longue
période pour le délai de réponse de I’admi-
nistration.

En ce qui concerne la forét soumise (Etat,
Région, Provinces, Commune, CPAS,
Fabriques d'Eglise), la gestion forestidre est
strictement réglementée par le Code fores-
tier qui ne connait la propriété privée que
pour les dispositions pénales.

Sinon, la gestion forestiére des particuliers
n'est pas réglementée en Wallonie. Le prin-
cipe de base se trouve dans l'article 544 du
Code civil qui rappelle le droit romain en
précisant : « la propriété est le droit de jouir et
de disposer des choses de la maniére la plus
absolue, pourvy qu'on n'en fasse pas un usage
prohibé par les lois ou les réglements ».

Les communes n’ont pas le pouvoir d’'in-
terférer dans la gestion ou dans U'exploi-
tation forestiére des particuliers, qu'il
s’agisse de peupliers ou d’autres essences.

Certes l'article 41, § 1<, 2¢ du CW.A.T.U.P.
dit que : « Nul ne peut sans permis préalable
écrit et exprés du Collége des Bourgmestre et
Echevins... déboiser ». Cependant, au sens
de ces dispositions légales, est considéré
comme un déboisement, l'abattage
d’arbres dans un bois, conduisant a la dis-
parition totale ou partielle de ce bois et
conférant i ce terrain, une autre destina-
tion (Cass. 21/12/1973, Pas. 1974, 1, 443 et
« les permis de batir et de lotir en Région
wallonne » par Anne-Marie Barlet et
Danielle Sarlet, p. 56, 17.2).

Enfin, il ne peut étre question non plus, de
soumettre 'abattage d’arbres a un permis,
en vertu de la réglementation sur les
batisses. Pareille décision serait illégale. En
effet, un arrété de la Cour d’Appel de Ligge
du 12/12/1985 a précisé que « Les situations
qu’un réglement communal sur les batisses a
pu légalement appréhender ne comprennent
pas Vexploitation ordinaire de parcelles boisées
qui sont situées en dehors du cadre des
constructions, des installations et de leurs
abords... ».

A l'exception d’arbres qualifiés de remar-
quables ou de cas précis ot l'arbre a abattre
est considéré comme accessoire de batisses
ou de voiries publiques et situé¢ dans une
zone constructible, il ne faut aucune auto-
risation pour exploiter, méme a blanc, une
parcelle boisée.

Cependant quatre réglements particuliers
imposent certaines contraintes :

Le plan de secteur (1962)

Au plan de secteur, l'activité et la gestion
forestiére restent entiérement libres dans
les zones foresticres.

Dans les zones d’espaces ‘verts, les arbres
isolés & haute tige (quelque soit leur 4gé) ne
peuvent étre abattus sans permis d'urbanis-
me.

La loi de cadenas (1931)

La coupe de plus de 10 Ha pour les feuillus
et 25 Ha ou plus pour les résineux, d'un
seul tenant, est interdite et ce principale-
ment pour des questions de protection des
eaux.

Les arbres remarquables (1987)

Certains arbres remarquables en raison de
leur valeur esthétique ou paysagére, d'au
moins trente ans, et les arbres corniers ou
de limite, ainsi que les arbres répertoriés,
individuellement ou en groupe, sur des
listes établies annuellement par les com-
munes, doivent faire l'objet d'une autorisa-
tion spéciale d’abattage.

Le classement de sites (1931)

La réglementation des Monuments et Sites
permet de classer un ou plusieurs arbres.
Le propriétaire doit demander l'autorisa-
tion pour éventuellement les abattre ou les
¢laguer.

LES DROITS DE PASSAGE

Toute exploitation de bois nécessite son
transport jusqu’a une route carrossable ol
il sera chargé sur un camion, ainsi qu'un
stockage intermédiaire de celui-ci en forét,
ou a bord de route. 1l est conseillé de se ren-

seigner aupres de la commune pour définir
les modalités pratiques d’utilisation des
chemins publics et ce avant le transport des
bois.

La vidange des bois exploités sur des pro-
priétés enclavées fait appel au droit de pas-
sage ou de servitude. Il y a enclave, au sens
du Code civil, lorsque le propriétaire n'a
aucune issue ou une issue insuffisante, sur
la voie publique pour assurer les communi-
cations nécessaires a l'utilisation du fonds
enclavé.

Deux types de servitudes sont possibles :

La servitude légale de passage

(Code civil : article 682)

Droit du propriétaire, dont les fonds sont
enclaves, a réclamer sur les fonds de ses
voisins un passage suffisant pour assurer la
desserte compléte de sa propriété, a charge
d'une indemnité proportionnée aux dom-
mages qu’il peut occasionner :

¢ servitude de passage de plein droit dés
lors que les conditions légales sont
réunies ;

¢ fixation de l'assiette du passage, soit
amiablement par convention, soit a
défaut d’accord par la voie judiciaire :
appréciation du Juge de paix compétent
de l'existence ou non de I'état d’enclave,
et décision de I'endroit ol le passage doit
s'effectuer ;

La vidange des bois exploités sur des
propriétés enclavées fait appel au droit de
passage ou de servitude. Il y a enclave, au
sens du Code civil, lorsque le propriétaire
n'a aucuine issue ou qu'une issue insuffi-
sante, sur la voie publique pour assurer
les commumications nécessaires a I'utili-
sation du fonds enclavé.
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¢ couverture des dommages qui peuvent
étre occasionnés par l'utilisation du ter-
rain ;

¢ cessation automatique de la servitude des
que le fonds dominant n'est plus encla-
vé.

La servitude conventionnelle de passage
(Code civil : titre Ill, livre HI)

Droit de passage réglé a I'amiable par un
propriétaire de fonds enclave avec son voi-
sin précisant l'assiette de la servitude de
passage et I'indemnité a verser par le pro-
pri¢taire du fonds enclave :

@ couverture éventuelle de la moins-value
que subit le fonds en plus de I'indemnité
des dommages occasionnés ;

# principe d'indemnité facultative : elle est
convenue a un tel montant ou non récla-
mée ;

¢ sauf nouvelle convention contraire, le
passage conventionnel subsistera meme
si I'état d’enclave cesse.

Le trajet du passage doit étre le moins dom-
mageable a celui sur le fonds duquel il est
accordé : distance la plus courte du fonds
enclavé a la voie publique. Les montants de
I'indemnité peuvent étre calculés sur base
du préjudice et des dommages causés au
fonds grevé de la servitude de passage.
Souvent, une somme sensiblement voisine
de la valeur locative de la surface de I'assiet-
te est fixée. L'indemnité peut étre réglée en
une fois ou annuellement en fonction des
dommages causés. Le droit de passage peut
¢tre déplacé a la demande du propriétaire

ou de 'occupant du fonds pour réclamer un
trajet moins dommageable & sa propriété.

CONCLUSION

Le choix des arbres n’est pas du ressort de
I'acheteur. Cependant, dans quelques cas,
il peut étre fait en concertation avec celui-ci
pour diminuer les dégats d’exploitation ou
pour faciliter la sortie des bois de la coupe.

[’appel a la concurrence doit étre systé-
matique : les différences de prix offerts
pour la méme coupe sont souvent impor-
tantes et, en général, elles rémunérent le
cott de 'appel d'offres.

Toute vente de bois doit étre préparée. Il
convient de : délimiter clairement les limites
de la coupe ; rechercher les moyens de sortir
les bois avec un porteur (pistes de débarda-
ge, chemins d’exploitation) et de les stocker
sur un quai de chargement accessible a un
camion ; savoir si l'on veut se réserver les
houppiers pour faire du bois de chauffage
dans le cas d'une coupe feuillue ; réfléchir a
I'avenir de la parcelle afin de savoir que faire
des rémanents d’exploitation (le rangement
des branches a un coat, faut-il le faire ?) et
décider des contraintes particulieres sur la
maniére de couper les arbres (hauteur des
souches, traitement ¢ventuel de celles-ci) ;
regarder s'il y a des contraintes particuliéres
d’exploitation (zones humides a éviter, rége-
nération naturelle a protéger, ...) ; s'inquié-
ter des autorisations administratives éven-
tuelles a obtenir.

La valeur de la coupe dépend du volume
mis en vente, de la qualité des bois et des
contraintes d’exploitation.

Un cahier des charges est indispensable, pré-
cisant au moins les clauses suivantes : la dési-
gnation de la coupe, le prix global, les moda-
lités de paiement, les délais d’abattage et de
débardage, les conditions de sortie et de stoc-
kage des bois, les indemnités en cas de litige.

Au vu de ces élements et d'une premiere
approche du volume mis en vente, le choix
du mode de vente peut étre fait en tenant
compte des usages locaux : vente sur pied ou
a route, de gré  gré ou par appel d'offre...

Les coopératives forestieres, les experts fores-
tiers affiliés aux Fédérations des ingénieurs et
techniciens forestiers, peuvent aider les pro-
pri¢taires a marteler les coupes, estimer et
mettre en vente les bois. lls organisent, entre
autres, des ventes groupées qui sont un
excellent moyen d'appel a la concurrence.

Dr Ir PASCAL BALLEUX

Centre de Développement Agroforestier
de Chimay

34, route de la Fagne - 6460 Chimay
Tél. : 060 /41 40 11 - Fax : 060/ 41 10 06
Email : cdaf.ucl@mail.micro-center.be
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Maison de la Forét, 7 chemin de la Lacade
31320 Auzeville-Tolosane (France)
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Produire des bois de qualité... pour savoir
mieux les vendre, une devise de plus en
plus vérifiée.
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