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Les prix moyens par m3 des bois ven-
dus sur pied ont été calculés à partir
des données significatives fournies par
les cantonnements forestiers.
Une pondération au prix par essence
et par catégorie a été apportée en
tenant compte du volume de chaque
catégorie mis en vente dans le canton-
nement.  Il s’agit de prix toutes quali-
tés confondues. En fonction des
régions, de la qualité du bois, de l’ac-
cessibilité et des difficultés de débarda-
ge, les prix obtenus peuvent bien sûr
s’écarter de ces valeurs moyennes.  Ces
dernières conviennent par contre pour
comparer les évolutions du marché
d’une année à l’autre.

En 1998, 632.000 m3 de bois résineux
ont été proposés à la vente au cours
des ventes d’automne dans les forêts
soumises contre 271.000 m3 de bois
feuillus.  Rappelons cependant qu’au
printemps 1998, les volumes proposés
étaient respectivement de 315.000 m3

et 11.000 m3 pour les résineux et les

feuillus.  Pour l’ensemble de l’année,
les résineux représentent 77 % du
volume et les coupes d’éclaircies 69 %.

1. L’ÉPICÉA
Comme en 1997, les prix des petites
catégories restent très bas.  La pre-
mière éclaircie est une opération
certes indispensable mais qui coûte,
au même titre que l’élagage par
exemple.  Il ne sert à rien bien sûr de
la reporter à plus tard sous peine de
pénaliser le peuplement.  Il est clair
que différentes techniques doivent
être étudiées au plus vite afin de réa-
liser cette opération dans l’optique
d’un moindre coût pour le propriétai-
re.  Les prix des « 120 et plus » sont
relativement stables par rapport à
1997. 

Les prix 1998 des gros bois se situent à
environ 20 % en deçà du prix 1989 en
francs courants.

2. LE DOUGLAS
Les petites dimensions de douglas se
vendent encore avec plus de difficultés
que celles de l’épicéa.  Il faut attendre
les très grosses dimensions pour que le
douglas puisse rattraper et dépasser le
niveau de prix atteint par l’épicéa. 

3. LES CHÊNES
Les prix des chênes toutes qualités
confondues regagnent du terrain par
rapport à 1997 et se situent au niveau
des prix de l’année 1996.

L’évolution des prix du chêne depuis
1988 reste cependant négative.

4. LE HÊTRE
Le hêtre continue à être très demandé,
suite à l’attrait qu’il exerce à l’exportation
avec une pénalisation des approvisionne-
ments auprès des scieries wallonnes.

E. GERARD
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EN BREF…EN BREF…EN BREF…EN 
LISTE DES PRIX DE BOIS SUR PIED AUTOMNE 1998

(Bois soumis au régime forestier)

■ Scies égoïnes sur perches télescopiques HAYAUCHI
pour élagage jusqu’à 8 m.

■ Choix de scies égoïnes, sécateurs et coupes
branches (FELCO, SILKY, etc.).

■ Sécateur électrique portatif autonome FELCO TRONIC pour taille de forma-
tion et élagage des résineux (autonomie 8 heures).

■ Scie circulaire portative pour élagage des résineux (travail rapide et impeccable).

■  Tronçonneuses et sécateurs sur perches télescopiques à
moteur 2 temps. Matériel portatif et autonome pour élaga-
ge jusqu’à 7 m.

■  Le grimpeur : 

dispositif d’ascension pour élagage en hauteur. 
(“Oscar” de la sécurité à FOREXPO 1998).

Matériel pour ELAGAGE 
et TAILLE DE FORMATION

Equipement de sécurité pour élagueurs  (harnais, longes armées, 
cordages, mousquetons et accessoires)

B.P. 67
B-6900 Marche

Tél. : (32) 084/31.19.01
Fax : (32) 084/31.65.09

Produisez du bois de qualité : taillez et élaguez à temps !
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L’ÉPICÉA

EN BREF…EN BREF…EN BREF…EN 

LES CHÊNES

30/40 40/70 70/90 90/120 120/150 150/180 180/+

1988 140 630 1295 1670 1870 2025 2150
1989 155 890 1975 2545 2820 3120 3225
1991 190 715 1340 1805 2055 2200 2220
1992 125 580 1325 1860 2160 2350 2500
1993 50 340 1025 1540 1765 1970 2115
1994 80 520 1460 2015 2425 2690 2880

40/60 60/70

1995 80 275 710 1205 1750 2000 2150 2275
1996 -100 275 710 1210 1805 2195 2375 2485
1997 -85 250 545 1280 2000 2385 2555 2665
1998 - 100 245 500 1150 1860 2365 2500 2620

DIFF. %
1998-1997 - 17 % - 2 % - 8% - 10 % - 7 % - 1 % - 2 % - 2 %

1997
1998-1989 - 165 % — — - 42 % - 27 % - 16 % - 20 % - 19 %

1989

20/70 70/100 100/120 120/150 150/180 180/200 200/+

1988 360 620 1245 2000 3315 4640 6035
1989 325 565 1080 1960 3075 4445 5945
1991 265 515 825 1780 2900 4030 5685
1992 260 480 765 1360 2880 4345 5820
1993 265 385 725 1255 2575 4000 5795
1994 270 340 740 1450 2795 4700 6570
1995 325 380 870 1575 2985 4195 5760
1996 350 500 895 1505 2780 4075 5370
1997 365 565 725 1245 2345 3335 4600
1998 400 585 790 1375 2670 3935 5400

Diff. %
1998-1997 + 10 % + 4 % + 9 % + 10 % + 14 % + 18 % + 17 %

1997

LE DOUGLAS

LE HÊTRE

20/70 70/100 100/120 120/150 150/180 180/200 200/+

1988 370 790 1135 1750 2400 3015 3630
1989 355 765 1140 1815 2625 3365 4120
1991 320 630 1020 1735 2450 3370 4240
1992 245 480 825 1555 2510 3215 3910
1993 335 405 675 1250 2140 2790 3480
1994 225 355 710 1325 2770 4115 5030
1995 270 415 855 1730 3050 4195 5275
1996 370 530 960 1670 3085 4525 5700
1997 170 320 825 1800 3145 4575 5580
1998 215 340 850 1880 3510 5010 6395

Diff. %
1998-1997 +26 % + 6 % + 3 % + 4 % + 12 % + 10 % + 15 %

1997

1998 40/70 70/90 90/120 120/150 150/180 180/200

douglas 150 600 1250 2200 2600 3000
diff/épicéa - 60 % - 48 % - 33 % - 7 % + 4 % + 15 %


	
	



